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Sefior
JUAN JOSE PARDAVE TREJO
COMITE DE TRANSPARENCIA Y VIGILANCIA CIUDADANA HUANUCO

ASUNTO - INFORME COMPLEMENTARIO - RESPUESTA A CASO
ALERTADO
REF. : CASO N° 034-2023-CTVC/HUA-PARCIALMENTE RESUELTO

OFICIO N° 051-2023-CTVC/HUANUCO (14/04/2023)

Presente. -

Tengo el agrado de dirigirme a usted, en representacion del Fondo
de Cooperacion para el Desarrollo Social FONCODES - Unidad Territorial FONCODES
Huanuco, del Ministerio de Desarrollo e Inclusién Social (MIDIS), y en atencion al
documento de la referencia, hacerle llegar adjunto el Informe N°131 (complementario),
elaborado por el Ing. Zésimo Godoy Tucto - Supervisor del NEC OBAS con el sustento

y descargo correspondiente a la alerta emitida por vuestro Despacho, a fin de que se
declare como resuelta.

Sin otro particular, hago propicia la oportunidad para expresarle los
sentimientos de mi consideracion y deferencia.

Atentamente,

i " O
Ing. Adolfo R, gortavarria Roncagliolo
JEFE
UNIDAZ TERRTORIAL HUANUCD
c.c. FONOO DE PARA EL DESARRALLO SOCIAL
archivo
ARCR/rmt
Reg.2161

Direccion: Jiron PEDRO BARROSO N 316-318-320 ~ HUANUCO
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Fondo de Cooperacion

% PERU para el Desarrollo Social
FONCODES

“Afio de la unidad, la paz y el desarrollo”

INFORME N° 131 - 2023 — MIDIS — FONCODES/UT-HCO/SPP-ZGT.

A : Ing. ADOLFO RENATO CORTAVARRIA RON
JEFE UT - FONCODES -HUANUCO.
DE : Ing. Zésimo Godoy Tucto
() de Supervisién NEC OBAS. L L 58 ——
Firma: ../D...---- HOra:E::.\.'..l.'.S...
ASUNTO : INFORME COMPLEMENTARIO DE NOTIFICLACIONES

PLANTEADAS POR EL. COMITE DE TRANSPARENCIA Y

VIGILANCIA CIUDADANA EN EL NEC OBAS, QUE
PARCIALMENTE RESUELTOS. SRR

REFERENCIA : -MEMORANDO N2 000184-2023-MIDIS/FONCODES/DE-CT.
-MEMORANDO N# 000185-2023-MIDIS/FONCODES/DE-CT.
-MEMORANDO MULTIPLE N* 000080-2023-
MIDIS/FONCODES/UGPP.
-0OFICIO N® 0051-2023-CTVC/HUANUCO.
-‘IJIRIAFORME N? 053 -2023-UT-FONCODES/NEC-OBAS/CT-

D.

-CONVENIO 102020n009 NEC OBAS.

FECHA :  Huanuco, 02 de octubre del 2023.

Por medio del presente me dirijo a Ud. a fin de saludarle, luego
le hago llegar el Informe Complementario de descargo del Coordinador Técnico
realizados por el COMITE DE VIGILANCIA CIUDADANA (CTVC) en el NEC OBAS.

I.-ANTECEDENTES
1.1.- Secuencia de acciones que se ha realizado para el Informe Complementario del

CTVC

Se elabora el presente informe a respuesta de las Notificaciones de los MEMORANDOS
de Referencia, 0000184-2023, 0000185-2023, Memorando Multiple N# 000080-2023,
gue fueron parcialmente resueltos.

En el presente se tiene pendiente de resolver la Notificacion del OFICIO N# 0051-2023-
CTVC/HUANUCO - CASO N@ — 0034-2023-CTVC/HUANUCO.

Los Oficios N° 044 y 045 ya fueron atendidos.

En la fecha se cuenta con el INFORME N* 053-2023-UT-FONCODES/NEC-OBAS /CT-

JMD. Que corresponde al Informe complementario, que refiere especificamente el
informe al OFICIO N? 0051-2023-CTVC/HUANUCO - CASO N* — 0034-2023-

CTVC/HUANUCO.

1.2.- Marco Normativo
1.2 1 -Para elaboracién del INFORME N° 053 -2023-UT-FONCODES/NEC-OBAS/CT-

JMD el Coordinador Técnico se valié de los documentos que se detalla.



Guia N° 02-2014-FONCODES/UGOE - Guia de Ejecucion de Proyectos de Desarrollo
Productivo del Programa Presupuestal “Acceso de Hogares Rurales con Economias de
Subsistencia a Mercados Locales”.

1.2.1.-PROCEDIMIENTO N° 76-2018/UGPP “PROMOCION Y SELECCION DE
EMPRENDIMIENTOS RURALES INCLUSIVOS® ERIS.

1.2.2.- PROCEDIMIENTO N2 77-2018-FONCODES UGPP. IMPLEMENTACION DE LA
ASISTENCIA TECNICA ESPECIALIZADA AL EMPRENDIMIENTO RURAL
INCLUSIVO.

1.2.3.-PROCEDIMIENTO N2 78-2018-FONCODES/UGPP.-REFORSAMIENTO DE
CAPACIDADES DE LOS EMPRENDIMIENTOS RURALES INCLUSIVOS — TERCER
ANO.

I.-ANALISIS
2.1.- INFORME N@ 053 -2023- UT-FONCODES/NEC-OBAS/CT
-OFICIO N° 051-2023-CTVC-HUANUCO. — CASO N° 0034-2023 -CTVC/HCO.

OBSERVACIONES PLANTEADAS POR CTVC QUE FALTA Atender

-Grupo ERI no cuenta con Plan de Comercializacion

-Grupo ERI no cuenla con alianzas con terceros para comercializacion e productos.
-Grupo ERI no recibe apoyo de la Municipalidad distrital para su consolidacion.

Las tres observaciones planteadas, el CT ha levantado de acuerdo a la realidad donde
se encuentra operando el Emprendimiento Rural Inclusivo, que describe en su

INFORME N° 053-2023 - UT-FONCODES/NEC OBAS/CT/-JMD, el cual es adjuntado al
presente.

El Coordinador Técnico, para levantar las observaciones se valid en la parte Normativa,
de Procedimientos y Guias que se le proporciona por parte de FONCODES, para la
ejecucion del Proyecto.

I.-CONCLUSIONES

-Se cuenta con el Informe de descargo de observaciones de parte del Coordinador
Técnico con atencién al OFICIO N2 051-2023-CTVC-HUANUCO — CASO N? 0034-2023-
CTVC/HUANUCO debidamente documentado.

-Como encargado de supervision se tuvo en cuenta el PROCEDIMIENTO N? 130-2021-
FONCODES/UGPP - Supervision de los Proyectos Productivos, teniendo en cuenta el
Procedimiento se cumpli6 el objetivo de verificar metas y actividades establecidos en los
expedientes técnicos del Proyecto.

IV.-RECOMENDACIONES '

Se recomienda a Jefatura dar respuesta al COMITE DE TRANSPARENCIA Y
VIGILANCIA CIUDADANA con los documentos que se adjunta en el presente informe.
Es cuanto informo para conocimiento y fines.

Atentamente:

y Tucto
SUBNACIONAL
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INFORME N¢ 053~ 2023-UT-FONCODES/NEC-OBAS/CT-JIMD | T4 HiIIN]e ;

AL : Ing. Adolfo Renato Cortavarria Roncagliolo ‘i 02 OCT. 2023 '
JUT FONCODES Hudnuco. _

ROS N® vovns- .2.' .‘-?J ----------- ;

CON ATENCION : Ing. Zésimo Godoy Tucto Firma: 2 e Horal .. 22 J

Especialista de Proyectos Productivos

Ing. Rosalinda Rojas Celadita
Especialista de Proyectos Productivos

ASUNTO : Informe Complementario de la NOTIFICACION DE CASOS CTVC - CASO
N°® 0034-2023-CTVC/HUA. del OFICIO N° 0051-2023-CTVC/HUANUCO.

FECHA : 02 de octubre de 2023.

De mi especial consideracion:

Me dirijo a ud. con la finalidad de realizar el informe complementario acerca de la notificacién
de casos CTVC, al respecto:
|. ANTECEDENTES
e Oficio N° 0051-2023-CTVC/HUANUCO, de fecha 14 de abril de 2023, se alerta un caso —
Caso N°0034 — 2023 - CTV/HUA.
e Memorando N° 000184-2023-MIDIS/FONCODES/DE-CT, de fecha 11 de setiembre
de2023, notificacidn de casos de Comité de Transparencia y Vigilancia Ciudadana al mes
de agosto 2023.
e Memorando N° 000185-2023-MIDIS/FONCODES/DE-CT, de fecha 11 de setiembre de
2023, estado situacional de casos al 31 de agosto de 2023
» Memorando Mdultiple N° 000080-2023-MIDIS/FONCODES/UGPP, de fecha 18 de
setiembre de 2023; Notificaciones de Casos del Comité de Transparencia y Vigilancia
Ciudadana (CTVC) al mes de agosto de 2023.
e Godoy, Z. podov@foncodes.gob.pe ; Meza, J. honmdE3@hotmail.com viernes
29/09/2023 06:31 - RV: EXP. DE-CT-2023-101. MEMORANDO MULTIPLE N° 080-2023-
UGPP: ESTADO SITUACIONAL DE CASOS CTVC A AGOSTO 2023.
Il. ANALISIS DEL CASO N° 0034-2023-CTVC/HUA.
Mediante correo electrénico de fecha 29/09/2023 06:31, el Ing. Z6simo Godoy Tucto (e ) Sup.
NEC OBAS remite RV: EXP. DE-CT-2023-101. MEMORANDO MULTIPLE N° 080-2023-UGPP:

|
Jhon Meza Dominguez — COORDINADOR NEC — OBAS

ACCESO DE HOGARES RURALES CON ECONOMIAS DE SUBSISTENCIA A MERCADO LOCALES DEL NUCLEQ EJECUTOR CENTRAL OBAS - DISTRITO DE OBAS -
PROVINCIA YAROWILCA - DEPARTAMENTO HUANUCO"
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ESTADO SITUACIONAL DE CASOS CTVC A AGOSTO 2023 el CASO N° 0034-2023-CTVC/HUA;
con el siguiente detalle:

“Por el presente me dirijo a Ud. a fin de reiterarle que faita desarrollar la observacion del
CTVC, en su informe adjunta planes de comercializacién uno de ellos es vdlido el otro, falta
desarroliar.

® Grupo ERI no cuenta con alianzas con terceros para comercializacion de productos.

® Grupo ERI no recibe apoyo de la Municipalidad distrital para su consolidacién.

Estos 02 Items falta desarrollar con evidencias. Debe tener en cuenta CASO N° 0034-2023-
CTVC/HUA. del OFICIO N° 0051-2023-CTVC/HUANUCO.
Se requiere esta informacién en el mds breve tiempo porque ya se pasé las fechas de
presentacion de las observaciones”.
De la revision de los documentos que anteceden, el correo de notificacidn y el reporte de
Alertas emitidas por el Comité de Transparencia y Vigilancia Ciudadana- CTVC a los

Programas Sociales en formato Excel, se obtiene el siguiente andlisis.

CASO N° 0034-2023-CTVC/HUA:

Grupo de Interés "Campo Verde de Cochamarca" de fecha 08/03/2023

El proceso corresponde a la Gestion de Proyectos Productivos, sub proceso Ejecucion y

Control de Proyectos Productivos, considerandose 03 puntos criticos:

1. GRUPO ERI NO CUENTA CON PLAN DE COMERCIALIZACION: “El usuario Yeddme Cori
Huaranga del NE Obas y con emprendimiento "Crianza y comercializacion de Cuyes
Campo Verde, sefialé que su grupo ERI desconoce que debe contar con un plan de
comercializacién, que le permita encontrar espacios de intercambio comercial local”.

2. GRUPO ERI NO CUENTA CON ALIANZAS CON TERCEROS PARA COMERCIALIZACION DE
PRODUCTOS: “El usuario Yeddme Cori Huaranga del NE Obas y con emprendimiento
"Crianza y comercializacién de Cuyes Campo Verde, sefialé que su grupo ERI desconoce
que debe contar con un plan de comercializacién, que le permita encontrar espacios de
intercambio comercial local”.

3. GRUPO ERI NO RECIBE APOYO DE LA MUNICIPALIDAD DISTRITAL PARA SU
CONSOLIDACION: “El usuario sefiala que el NEC Obas no recibe apoyo alguno del
Municipio para lograr un emprendimiento exitoso que mejore la calidad de vida de su

familia”.

e ————————————————————————————

Ihon Meza Dominguez — COORDINADOR NEC — OBAS

ACCESQ DE HOGARES RURALES CON ECONOMIAS DE SUBSISTENCIA A MERCADO LOCALES DEL NUCLEO EJECUTOR CENTRAL OBAS - DISTRITO DE OBAS -
PROVINCIA YAROWILCA - DEPARTAMENTO HUANUCO”
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Dichas observaciones fueron atendidas el 04/05/2023 mediante CARTA N°012-2023-
FONCODES/NCOBAS/CT/IMD e INFORME N°022-2023-UT-FONCODES/N ECOBAS/CT-JMD,
que se adjunta al presente, consignandose las siguientes respuestas:

En la fecha en atencion a las Notificaciones de los Memorandos descritos en Antecedentes,

se remite el Informe complementario.

1. GRUPO ERI NO CUENTA CON PLAN DE COMERCIALIZACION: “E/ Grupo de Interés tiene
en proceso de implementacion el Plan de Gestién Econémica Comercial, las alianzas con
terceros garantizardn la ejecucion de las ferias, que son espacios de promocién de los
emprendimientos rurales.” .

2. GRUPO ERI NO CUENTA CON ALIANZAS CON TERCEROS PARA COMERCIALIZACION DE
PRODUCTOS: “E/ Grupo de Interés "Campo Verde de Cochamarca” tiene en proceso de
implementacién el Plan de Gestién Econémica Comercial, las alianzas con terceros
garantizardn la ejecucion de las ferias, que son espacios de promocion de los
emprendimientos rurales.”.

3. GRUPO ERI NO RECIBE APOYO DE LA MUNICIPALIDAD DISTRITAL PARA SU
CONSOLIDACION: “La Municipalidad Distrital de Obas realiza un aporte no monetario

de S/ 12,000 por cada NE.”.

lo cual determino que el CASO N° 0034-2023-CTVC/HUA se encuentre en estado
“ATENDIDO” descripcién del estado “PARCIALMENTE ATENDIDO” motivando la presente

notificacién.

DESCARGO DEL CASO N° 0034-2023-CTVC/HUA

Dando atencién al CASO N° 0034-2023-CTVC/HUA: Grupo de Interés "Campo Verde de

Cochamarca" de fecha 08/03/2023, manifestamos lo siguiente:

e GRUPO ERI NO CUENTA CON PLAN DE COMERCIALIZACION: Se adjunta en copia al
presente informe el PLAN DE GESTION ECONOMICO COMERCIAL adjunto al ANEXO N°
06 INFORME FINAL ASISTENCIA TECNICA ECONOMICO COMERCIAL PRODUCCION Y
COMFRCIALIZACION DE CUYES - INFORME N° 0003 -2023/NEC. OBAS/ATEC/CCE,
presentado por el CPC Camilo Castafieda, Espinoza responsable de la Asistencia Técnica
Econémica Comercial del Grupo de Interés Campo Verde.

e GRUPO ERI NO CUENTA CON ALIANZAS CON TERCEROS PARA COMERCIALIZACION DE
PRODUCTOS: Se adjunta el PLAN DE GESTION ECONOMICO COMFRCIAL adjunto al
ANEXO N° 06 INFORME FINAL ASISTENCIA TECNICA ECONOMICO COMERCIAL

e

Jhon Meza Dominguez — COORDINADOR NEC — OBAS

ACCESO DE HOGARES RURALES CON ECONOMIAS DE SUBSISTENCIA A MERCADO LOCALES DEL NUCLEQ EJECUTOR CENTRAL OBAS - DISTRITO DE 0BAS -
PROVINCIA YAROWILCA - DEPARTAMENTO HUANUCO"
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PRODUCCION Y COMERCIALIZACION DE CUYES - INFORME N° 0003 -2023/NEC.
OBAS/ATEC/CCE, presentado por el CPC Camilo Castafieda, Espinoza responsable de la
Asistencia Técnica Econdmica Comercial del Grupo de Interés Campo Verde,

acompafiado del listado de ALIANZAS DE COMERCIALIZACION Y ESPACIOS DE
INTERCAMBIO COMERCIAL.

¢ GRUPO ERI NO RECIBE APOYO DE LA MUNICIPALIDAD DISTRITAL PARA SU
CONSOLIDACION: La Municipalidad Distrital de Obas realiza un aporte NO MONETARIO
de S/ 12,000 para el NE Cochamarca, la misma que estd destinado al TRASLADO DE
INSUMOS, FLETE DE INSUMOS Y HERRAMIENTAS; FLETE DE HERRAMIENTAS Y OTROS,
para la ejecucién del PRODUCTO 1: DESARROLLO DE CAPACIDADES PRODUCTIVAS
(tecnologlas), dicho aporte NO MONETARIQ viene siendo ejecutada en el traslado de
materiales (mochilas de fumigar, bidones para el mddulo de biol, bidones para el
madulo de fitotoldo).
Asimismo, manifestamos que no se contempla en el proyecto aporte de parte de la
MUNICIPALIDAD para el PRODUCTO 2: GESTION DE EMPRENDIMIENTOS RURALES, sin
embargo, la MUNICIPALIDAD presta apoyo logistico para el desarrollo de los concursos
y ferias, poniendo a disposicion carpas, sillas, mesas, equipo de sonido, equipo técnico,
movilidad para traslado de ERIS a las ferias semanales y en otras veces a la feria agricola
pecuario y artesanal Provincial etc. involucrandose en forma activa en el desarrollo de
los ER, a la fecha se ha solicitado una reunién de coordinacién para dar sostenibilidad a
los ERI del NEC Obas (se adjunta correo), donde se busca asegurar, mediante acta, el
apoyo continuo a los emprendedores.
De dicha actividad, se mantendré al pendiente a los superiores jerdrquicos, brindado

informacién constante de los alcances logrados.

Es cuanto se informa para los fines correspondientes

Atm

3 RAL
EO BJEQUTOR GENT
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Jhon Meza Dominguez — COORDINADOR NEC — OBAS
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GRUPO ERI NO CUENTA CON PLAN DE
COMERCIALIZACION
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ANEXO N° 06

INFORME FINAL

ASISTENCIA TECNICA ECONOMICO COMERCIAL PRODUCCION Y COMERCIALIZACION DE CUYES

DE

ASUNTO

REFERENCIA

FECHA

INFORME N° G003 -2023/NEC. OBAS/ATEC/CCE

ing. Jhon Meza Deminguez
Coordinador del NEC. Obas

Cpc. Camilo Castafieda kspinozs
Asistente Técnico Ecdnomico Comercial

informe Final de actividades de asistencia tecnica econdmice comercial al
emprendimientc  “PRODUCCION Y COMERCIALIZACION DE CUYES”
correspondiente del 01 de Enero al 28 de Febrero del 2023,

Procedimiento N°® 77-2018-FCNCQDES/UGPP
Contrato de servicios de asistencia tecnica economicc comercizl
Obas, 28 de Febrero del 2023,

Me dirtjo a Ud. Para hacer de su conocimiento las actividades de Asistencia Técnica Economico comercial
realizada a favor del Emprendimiente “PRODUCCION Y COMERCIALIZACION DE CUYES” Perteneciente
al NE COCHAMARCA, NEC OBAS; desarroladas del 01 de Enero al 28 de Febrero del 2023.

1. ANTECENDENTES

1.1. Datos Generales de fa AT.

GRUPO DE INTERES

EMPRENDIMIENTO

CAMPO VERDE COCHAMARCA

PRODUCCION Y COMERCIALIZACION DE CUYES

APROBACION DEL PLAN DE AT 01 de Enero de 2023
FERIQDO DE LA ASISTENCIA : 0Z meses
METAS GENERALES Se brinde Capecitacidn y Asistencia técnica Econdmico Comerciai

METAS MENSUALES

en "PRODUCCION ¥ COMERCIALIZACION DE CUYES” ai grupo de
interés CAMPQ VERDE COCHAMARCA.

Se realizd capacitaciones y asistencias tecnicas por espacio de 2
Meses realizando 4 sesiones por mes.

Pagina 1de 29
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PROBLEMAS IDENTIFICADCS Se brindd capacitacion y asistencia en el grupo de interes CAMPO

VERDE COCHAMARCA en los problemas identificados tales comao:
carecen de conocimientos sobre el manejo de comprobantes ‘de
pago autorizados por SUNAT, necesitan una arientacion sobre e}
a.manejc de comprohantes de pagos electronicoe, no tienen un
control detallado de todos los gastos e ingresos que realizan en el
emprendimiento, conocimiento deficiente sobre contabilidad basica,
asi como tambien sobre el caicuio de su costo de preducrion,
conocimientos basicos sobre formulecion de presupuestc para
mejorar e implementar el emprendimiento, tambien sobre las
caracteristicas de los diferentes tipos de mercadc gue existen,
ademas carecen de concimientos imprescindibles sobre
presentacion def prodcuto adecuadamente ante los clientes y sobre
las estrategies de marketing que existen en la actualidad para
promocionar un producto; por uftimo requerian capacitacion y
asesorarmiento en roles y funcicnes que deben cumplir cada uno de
los integrantes del grupo de interes.

1.2.  Programacién de Actividades del 01 de Enero ai 28 de Febrero del 2023
TEMA ACTIVIDADES 1 CAPACIT, / | METODOLOGI | PLAZOS | RESULTADOS
| ASIT. TEC A
Plan de | Se  realizard ‘- Charla e Participative | Primers
asistencia charlas y e Acuerdos » Diddctico  semana o bacién de
técnica y | acuerdes con ‘ acuerdos y el plan
Cronograma el GI para la ' ! de asictencia
de actividades. | impiementacio : ! técnica por el GI.
’ | n def plan de |
C trebaju. I ,
Formalizacién  Se  brindara ! Capacitacién e Participative | Primera | Los miembros del
del ER}. capacitaciones ? Charla ‘e Didactico semana | G! conocen
| , charias vy ; Asistencia perfectamente
asistencia " técnica todo el prolcesc de
técnica para fa - formalizacion ante
formalizacion SUNAT y se abtiene
del ERL. L elRUC
"Se  brindard e Capacitacién e Participative | Segunda
Ernisidn de | capacitaf:iones * Ch;rla ' * Did}é.ctico SEMANE 1 Los miembros del
boleta, factura | .char.las Y A’s.lst'enma * Tef)!‘i.CD Gl saben emitir
y pago 3 a§lst.enma tecnica * Practico correctamente las
SUNAT. teenica e | Loletas y facturas,
formas de |
emisién  de ?

Pagina2 de 29
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comprobantes' ! s
de pago. ' i
Contabilidad Se ‘rea.lizaré + Capacitacion . Participative | Segunda | |as miembros del
Basica capacitaciones i Charla ls Didactico semana | ERl  congocen v
 {Ingresos, en ter.ﬂ.as de o A{sist_encia ' Tedrico manejan
:egresos). cc})n-tabllldad técnica * Practico adecuadamente la
hasica. _ j contabilicad basica.
Plan Se  realizard » Capacitacidn |e Participativo | Tercera | Se desarroliarad el
estratégico capacitacion '» Charia ® Didéctica : semana nlan estratégico,
en el | Asistencia e Tedrico | misién vy vision del
desarrollo del |  téenica s Prictico ER.
plan
 estratégico
| para el
emprendimien |
| to
" Costos de | Se  realizard { Capacitacion |e Participativo : Tercera | Los miembros del
nroduccion capacitacicnes e Charla s Didactico semana | ER! manejan
; en temas e Asistencia * Tedrico adecuadamente los
costos S de | técnica e Practico costos de
produccién produccién
(costos
| insumaes,
' costos directos
Ly costos
indirectos). :
Margen de | Se realizaré |» Capacitacidn e Participativoe | Cuarta Los miembros del
utilidad Y | capacitaciones ‘s Charla i. Didactico semana | ERI  conocen 2
precic  de | en precio de e Asistencia e Tedrico plenitud SUs
vents venta Y técnica e Practico : mérgenes de
margen de Putilidad ¥ saben
utitidad. : estimar su precic
i de venta.
! Punto de | Se  reslizara | Capacitacion (e Participativo | Cuarta tos miembros del
equitibrio capacitaciones e Charla s Didéctico semana | ERl conocen  su
ien analisis v le Asistencia o Tedricc punto de equilibric.
| estimacion de! técnica '® Practico
punto de ‘
equilibrio. L o
Formulacidn Se  realizaré '« Capacitacién |s Participativo | Primera | Los miembras del
de capacitaciones e Charla » Didactico semana | ERl saben estimar
Presupuests en la correcta e Asistencia » Teorico un presupuesto
pars el ER) estimacicn de téenica s Practico | !
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! presupuestos “acorde al
: para el ERI emprendimiento.
Caracteristicas | Se  realizard | Capacitacion |e Participative | Primera | Los miembros de!
del mercado capacitacion e Charla + Didactico semana | ERI saben
en » Tedrico identificar el
identificacion » Practico mercado objetivo vy
del mercado | caracteristicas
objetive, ;
| caracteristicas
] . del mercado !
| Investigacidny | Se  realizard je Capacitacién |s Participativo | Segunda | Los miembros del
caracteristicas | capacitaciones e Charla ¢ Didactico semana | ER! . manejan
de ta i en : 'e Tedrico ¢ informacion de ia
competencia | investigacion * Practico competenciz y fo
local y regional | de la usan
competencia y adecuadamente
'sus 5 para el desarrolic
caracteristicas i del
emprendimiento
Producto Se  reajizard | Capacitacion |e Participativo ' Segunda | Los miembros del
{presentacién, | capacitaciones |« Charla « Didactico semarz | ER!  tienen una
caracteristicas, | en e Asistencia s Tedrico marca y una buens
marca) presentacion técnica » Prictico presentacion de sus
: dal producto y productos.
. desarrolle de
marca. ‘ !
Fstrategias de | Se  realizard o Capacitecion |e Participativo | Tercera | Los miembros dei
marketing capacitaciones ;. Charla e Didéctico L semans ';ERI conocen  y
en desarrollo | s Tedrico ! maneian
de estrategias I ‘s Practico adecuadamente ias
de marketing. | estrategias de
: ‘ 1 marketing.
| Marketing Se desarrollard |e Capacitacién ‘s Participativo | Tercera | Los miembros del
digital una s Charlz » Didacticc semana | ERI manejan
capacitacion  ie Asistencia s Teorico { adecuadamente el
practica en el | téenica e Practico { marketing digital y
uso de | las redes sociales
marketing ' para el negocio.

Camiio Castanedo Espinoza
CUNTADU & SUBLICO COLESIADD
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Promocién vy | Se  realizard | Capacitacidn .[' Participa'tivo' | cuarta | Los miembros de!
mercadeo capacitaciones |e Charla ‘s Diddctico semana | ERl mejoraron sus
(Participacidn |, charias v le Asistencia e Tedrico aptitudes y
en ferias | asistencias técnica * Préctico conocimientos para
locales, técnicas para ! participacion en
regionales vy | participacién ' ferias.
pasantias en ferias
empresariales) | locales y
regionales,
Roles ¥y Se realizaré | Capacitacién |e Participativo | Cuarte Los miembros del
funciones del | capacitacidn e Charia i Didéctico semana | ERI Lty
| emprendimien | en las le Asistencia » Tebdrico emprendedores
i to ‘ funciones © técnica ¢ Prictico comprometidos
| especificas que | | con el desarrolle
den  cumplir | | del negocio
cada i i |
integrante del i
grupo de | |
interés del ER| ' ‘ o -
. ANALISIS
2.1, Descripcion de las Actividades Realizadas
Actividades | Resultados ; Resultados alcanzados ;| Partcipacion : Prindipales
programacdos | integrantes Gi. problemas
- Plan de { Se reaiizd una reunion | e Yedme Cori  Ningupo
| asistencia . | con los miembros del Huaranga
técnica vy Aprobacion de | G.l. y asl ce aprobd el | e juan Cori Okregdn
acuerdos y &! plan . . .
cronograma . . plan de asistencia y | eFlor Del Pylar Cori
de de ssistencia | aprobacidn del
o técnica por el Gl 1 P Huaranga
| actividades. | cronograma de
| actividades.
Formalizacié | Los miembros del | Se realizo la | eYedme Cort  Ninguno
n del ERI. Gl conocen - capacitacion, charla vy Huaranga '
perfectamente . asistencia técnica | e juan Cori Obregdn
todo el proceso de | sobre iz formalizacion . eFlor Del pylar Cori .
formalizacién ante | y obtenciénde RUC. |  Huaranga
SUNATy se obtiene ;
el RUC. ;
Emisién  de Los miembros c‘ie.*l iae acitacion chr:rai:zo ‘ .;ii:; a o mewne
boleta Gl saben emitir, asiitencia F técnicz “ C g' Obregé
factur‘al v correctamente las bre el 1 * Juan Cori Obregon
boietas yfacturas. sopre el Uso y correcta i
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- emprendimiento.

tedrica y prictica la
estimacion  de un
i presupuesto adecuado

Huaranga

los | eFlor Del Pylar Cori
| SUNAT. comprobantes de pago Huaranga
! como bolete, factura.
Se realizo la | oYedme Cori  Ninguno
capacitacién, charla y Huaranga 5
3 Los miembros del asistencia técnicaen el | o Juan Cori Obregén i
contabilidad | ol onocen y | use de formatos y | eFior Del Pylar Cori !
Basica | manejan registros ~de | Huaranga ‘ ‘
{ingresos, i contakilidad  bdsica 3
egresos). adecua‘ci'amentfe_ Ia para Hevar un buen ‘
“ contabilidad bésica. : i
‘control  sobre  ios . :
i ingresos y egresos def ‘
| £RI, ;
. Plan Se desarrollard ef ' Se realizd la : »Yedme Cori Ninguno
estratégico plan  estratégico, | capacitacidn, charla y Huaranga
visidn y mision del ! asistencia en la ¢ »luan Cori Obregén _ .
ERI. | elaboracién de visién, = wFlor Del Pylar Cori |
- misidn y pian Huaranga ‘
- estratégico del ERI. |
Costos de | Los miembros del | Se realizo en forma | e Yedme Cori * Ninguno i
produceion ERI manejan | tedrica y practica el Huaranga }
adecuadamente los | calculode los costos de | » juan Cort Obregén i
costos de | produccion del | eFlar Del Pylar Cori g
produccion. emprendimiento. Huaranga
Margen de | Los miembros del | Se realizd la ! »vedme cari  Ningunz *
utilidad Y | ERI  conocen & | capacitacidn, charla y Huaranga
precio de | plenitud sus | asistencia técnicaenla | e Juan Cori Obregon
venta margenes de | definicion de margen | e Figr De! Pylar Cori ;
. utilidad vy saben | de utilidad vy precio de Huaranga |
estimar su precio | venta del producto del f
| de venta. ERL
 Punto . deilos miembros del i Los miembros del | eYedme Cori © Ningune
equilibric BRI conocen  su grupo de  interés Huaranga
nunto de equilibric | conocen cual s su | e Juan Cori Obregdn
| punto de equilibrio. s Flor Del Pylar Cori
j‘ ; Huaranga '
Formulacion © Los miembros del i Se realizo la i »Yedme Cori Ninguno
de i ER! saben estimar | capacitacidn con los Huaranga
Presupuesto . un presupuesto i miembros del G.b vy | e Juan Cori Cbregdn
parael ERl ' acorde al | aprendieron de forma | e Flor Del Pylar Coti

'\ﬁﬁa i /,(
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para el
emprendimiento.
Caracteristic | Los miembros del | Se realizo la | «Yedme Cori - Ninguno
as del | ERI saben ' capacitacidn  y  los | Huaranga :
mercado identificar el miembros del grupode | e juan Cori Obregén
mercado objetivo y | interés saben a qué | e Flor Dei Pylar Cori
sus caracteristicas mercado objetivo Huaranga
promocionar SUS ;
productos ademas
conocen las
. caracteristicas de
| estas.
Investigacion | Los miembros del | Se realizd capacitacion | « Yedme Cori Ninguno
Ly ER! manejan | fomentando el analisis Huaranga '
i caracteristica | informacién de la | ylainvestigacidn sobre | e Juan Cor Obregon
s de ia competencia y lo | la competencia que | o Flor Del Pylar Cori;
competencia | Lsan | tiene el Huaranga
local y | adecuadamente ' emprendimiento en el
regional para el desarroflc | ambitc local y regional
del ' para que asi tomen !
emprendimiento decisiones para |
* mejorar el ERI. : _
Producto Los miembros del | Se realizo ia !l »Yedme Cori Ninguno
{presentacid | ERI  tienen  una | capacitacidn y Huaranga
n, marca y una buena | asistencia en la | eJuan Cori Obregdn '
caracteristica | presentacidn de sus | correcta presentacion | « Flor Del Pylar Cori -
s, marca) productos. de un producto, ghora Huaranga '
los  miembros  del
grupc de interés saben
como  ofrecer  un
productc con  una
! presentacion
destacada. -
t Estrategias Los miembros del | Se realizo la | e¥Yedme Corl . Ninguno j
. de marketing ER!  conocen vy | capacitacidn sobre las Huaranga |
: manejan diferentes estrategias | o juan Cori Obregén
% radecuadamente fas | de  marketing  que | s Fjor Del Pylar Cori w
' . estrategias de | existen en ia Huaranga !
i I marketing. actualidad para gue los l
} | rmiembros del grupo de | |
| | linterés pongan en i :
g | ! practica. :
Pagina 7 de 29
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Marketing Los miembros del I Se realizo capacitacién | o Vedme Cori "'Ningu'ho
digital ERI manejan y asistencia sobre Ios Huaranga

adecuadamente el | diferentes beneficios s juan Cori Dbregén

marketing digital v | que brinda el | aFBor Del Pylar Cori .

las redes sociales | marketing digital para Huaranga

para el negocio. los pequefios

emprendedores y de
ahora en adelante
haran uso de ello para
articular al mercade
' sus productos.

i

i

!

Up — —
Se realizd la [ ®Yedme Cori  Ninguno |

i Promocion y | Los miembros del |
‘ mercadeo ; ER! mejoraron sus i capacitacion y charla Huaranga i
i {Participacié | aptitudes y , con los miembros del | e luan Cori Obregén :
1[ n en ferias | conocimientos para | grupe de interés sobre oFlor Del Pylar Cori j
| lorales, participacion en | promaocion y Huaranga !
i regionales vy | ferias. . mercadec, ahora :
r pasantias saben el : ]
. empresariale . procedimiento a seguir i
s) parg una correcta i
: | participacicn en ferias
|y ventas. :
Roles y | Los miembros del ' Los miembros def | »Yedme Caori - Ningune
funciones del | ERI son  grupo de interés saben Huaranga
emprandimi | emprendedores "que roles cumplirenel | o Juan Cori Ohregén
ento comprometidos ER!, ademas saben sus | o flor Del Pyiar Cori !
con el desarroflo  funciones para  un Huaranga |
del negocio. . correcto |
funcionamiento  del
B emprendimiento.

2.2. Analisis det Cumplimiento de los Resultados

Tema ' indicadores Incicador programado | Indicador alcanzado | Problemas
para
alcanzar ia
meta
indicador

Plan de asistencia (& Charla ¢ Reunion y aprobacidon | & Se realizd la reunidn | Ninguno

técnica Y [e Acuerdos del plan de asistencia. y aprobacidn de!

crenograma  de » Aprobacion del plan de asistenciai
actividades. Cronograma de técnica. !
| actividades. f
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‘{ s Se aprobé el
cronograma de
actividades.
Formalizacion del |8 Capacitacion |s Realizacidn deje Se realizé | Ninguno
ERL Charla capacitacidn y charla capacitacidn
Asistencia sobre formalizacion y participativa ¥
técnica obtencién de RUC. didéctica sobre la
formalizacién y
obtencién de RUC
ante SUNAT. ‘
» Capacitacion | »  Caparitaridn Vv|® Se efectus s Ningunho
e Charla charlz en temas de capacitacion en i
Asistencia emision de ternas de emision I
| Emisidn de técnica comprobantes  de de comprobantes 1
boleta, factura y | pago. de pago. . i
& Asistenciade forma | e Se ies ensefio de |
pago a SUNAT, | S , |
! prictica en la forma practica Ia i
i correcta emision de correcta emision de ‘
: boletas y facturas. boletas y facturas. |
Capacitacién | ¢ Capacitacidn y s Se desarrolld la Ninguno
‘e Charla = charla en capacitacidn '
i Asistencia contabilidad basica. charla en .
Contabitidad técnica » Asistencia de forma contabilidad bésica
Basica {ingrescs, practica en el uso | Los miembros del
egresos}. de registro de G.t. aprendieron de
ingresoes y egresos. forma practica e]
registro de ingresos
i Y BEresos, o
Plan estrategico Capacitacion ! e Capacitacién * Se les capacito en la | Ninguno
e Charla tedrica en pianen la elaboracion de un
Asistencia | elahoracion de plan plan estratégice, ;
técnica { estratégico, visicny visién y mision del
. misién del ERI. ER.
"w  Asistencia para la | e Se elaboro la visidn,
; elaboracion de mision y valores dei
misidn, visidny plan ERI que fes
estratégico del ERI. ayudaran a cumplir |
| sus objetivos. -
Castos de Capacitacidn | »  Capacitacion ¢ Se les capacito en ‘ Ningunec
produccién Charta tedrica en costos de temas de costos de
Asistencia produccién. produccion,
‘ tecnica # Apiicacion practica | » Los miembros del .
i en el calculo de ERI conocen cual es ¢
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! ‘ costos de su costo de{
: produccion dei ERI. preduccion.
Margen de ie Capacitacién Capacitacidn Se realizo ; Ningunc
utilidad Y precic {¢ Charia tedrica sobre capacitacion en
de venta * Asistencia calculo de margen margen de utilidad y
técnica de utiligad v precic orecio de venta.
de venta. Los miembros del Gi
Asistencia practica saben calcular
en el calculo de margen de utilidad y |
margen de utilidad precio de venta de -
y precio de venta. su ERI.
Punto de |e Capacitacion Capacitacion Se efectus la 1 Ninguno
equitibrio ‘e Charla tedrica sobre el vapacitacion  sobre
* Asistencia punto de equilibric. el punte . de '
técnica Aplicacidon practica equifibrio. 5
sobre el calculo det Se conoce cual es el
punto de equilibrio. punto de equilibrg
o del ERI, ! e
. Formulacién  de je Capacitacién | Capacitacion y Los miembros del ‘r Ninguno
Presupuesto para ‘s Charla : asistencia sobre | ERl saben estimar?
el ERI ls Asistencias estimacidon de un ‘ un presupuesto
| técnica presupuestoacorde ©  acorde al .
al emprendimiento. emprendimiento, .
Caracteristicas + Capacitacion Capacitacion ¥ Los miembros del ! Ninguno
| del mercado e Charla charla sobre las ER| saben identificar ;
: caracteristicas  del el mercado objetivo |
; mercade vy el y sus caracteristicas |
mercade objetive ‘
pars el ERI. ) ,
Investigacion vy ‘e Capacitacién Capacitacion en’ Los miembros del: Ninguno
| caracteristicas de & Charla investigacidn a s ERI manejan |
la competencia competencia y sus informacién  de la%
tocal y regional caracteristicas para competencia y o |
! tomar futuras usan
mejores decisiones adecuadamente |
para el ERI, para ¢l desarrollc}
del ‘
i emprendimiento.
Producta s Capacitacion Capacitacion y Los miembros del: Ninguno
{presentacidn, ‘e Charla asistenciz  sabre ERI  tienen una |
caracteristicas, 5. Asistencia : una correcta | marca Vi una
marca) . técnica presentacion de la presentacion .
| marca vy el producto - destacaca de sus |
N | | frentealosclientes. | productes. |
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Estrategias de '- Capacitacion | Capacitacidn y|e Los miémbros' dué! Ni-nguno
marketing J. Charla charla  sobre las ERI conocen y l
i diferentes manejan F
' estrategias de adecuadamente Jas I
marketing que cstrategias de |
existen en el marketing. [
L mercado actual, i
Marketing digital |e Capacitacién e Capacitacién y | & Los miembros del % Ninguno
e Charla asistencia sobre el ERI manejan
* Asistencia | uso del marketing adecuadamente el :
| técnica ‘ digital para | marketing digital v :
| ! | promocionar el las redes sociales
f J l emprendimiento vy | para el negocio. i
F' _ | { sus productos. , ‘L
| Promocion y |e Capacitacién | » Capacitacidn v e Los miembros del | Ninguno
i mercadeo ?. Charia asistencia sobre ERi mejoraron sus ‘
(Participacién en ‘s Asistenciz | promocian y aptitudes y E
ferias locales, | técnica mercadeo para una cohocimientos para |
regionales ¥ 1 participacién participacion en
pasantias ‘ : efectiva en ventas y ferias. }
emupresariales) f : en ferias itinerantes "
‘ tocales y regionales. | |
. Reles y funciones le Capacitacidn | ¢ Capacitacion ¥ ‘e Los miembros del ‘ Ninguno
. del ts Charla orientacién en:  ERI son
emprehdimiento & Asistencia definir  roles vy emprendedares ;
técnica funciores para cada comprometidos con ;
uno ge los et desarrollo cel |
miembros del negocio y saben que l
grupo de interés. roles y funcicnes |
cumplir. i
2.3, Proceso de Desarrollo de Capacidades
‘ Nombre de ! Temas prugramados”“ Actividades | Nivel de E Nivel de_i
. integrante del GI desarroliadas ‘ respuesta ‘ respuesta i
| ' del ' del |
| integrante a ' integrante |
las acciones a las l
del mes  acciones
. acumuladas |
» Yedme Cori | Plan de asistencia ' ¢« Se realizd la reunion j» BUEND ]o BUENC
Huaranga técnica y cronograma y aprobacién del te BUEND Eo BUENOQ 1
de actividades. _ e BUENO ' BUENQ j

Pdgina 11 de 29

aheqg Espineza

CONTALUR MUBLIED COLEGIALY
Laean

et W




FONCODES} ¥

fanda de Cnaperacon para el Desarrolle Sar

-Jdan .”Cor"i

Haku Wiha

Yarw

oa Jayatal .

plan de asistencia |
Obregon ! técnica. i
» Flor Del Pylar Cori Se aprobs el
Huaranga Cronograma de
actividades.
| *Yedme Corl i Formalizacion  del se realizé .w BUENO ‘a BUENO
Huaranga ERI. ; capacitacion s BUENO ¢ BUENO |
s juan Cori participativa ¥ |« BUENQ s BUENO ;
Obregdn didactica sobre la e BUENO s BUENO
o Flor Del Pylar Cori ! . formalizacidn y |
Huaranga ’ . obtencién de RUC | |
; i ante SUNAT, |
r-Yedme Cori | | Se efectus lale BUENO e BUENO
Huaranga i ' capacitacion en |s BUENO |» BUENO |
® Juan ' Cori | # temas de emisidn de le BUENO {. BUENOD !
‘ Obregodn | Emisién de boleta, ! comprobantes  de ; |
s Flor Det Pylar Cori | ; | £ago.
factura vy pago a - ‘ i
Huaranga SUNAT, Se les enseho de !
forma practica la i
correcta ermision de
boletas v facturas. :
* Yedme Coti Se desarrollé  la e BUENO » BUENO |
Huaranga capacitaciény charla j« BUEND * BUENC
s juan Cori en contabilidad {¢ BUENO e BUENC
Obregon .| Contabilidad Bagica | basma.l
¢ Flor Del Pylar Cori |, i Ltos miembros del
{Ingresos y egresos). i
Huaranga | G.1. aprendieron de
i forma practica el
; ! registro de ingresos
; Y Sgresos,
¢ Yedme Cori | plan estratégice ; Se les capacito enla |e BUENC ® BUENC
Huaranga ‘ elaboracion de un | BUENQ * BUENC
s luan Cori a plan estratégico, ¢ BUEND * BUENO
Obregon i vision y misién det |
» Fior Del Pylar Cori : ERL
Huaranga ; Se elaboro ia visién,
. misidn y valores del
: ERi wue les avudaran
! a cumplir sus
! objetivos. |
» Yedme Cori | Costos de produccio’nj Se ies capacito en [« BUENO :- BUENO
Huaranga | temas de costos de j¢ BUENO '« BUENO
«Juan Cor 1 produccion. » BUEND  |e BUENO
Obregon | | o
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® Flor Del Pylar Cori '+ Los miembros de | l
Huaranga i ER! canocen cudl es :
su costo de
produccion.
. s Yedme Cort | Margen de utilidad Y |« se realizc | SUENO /» BUENC
Huaranga : precic de venta capacitacidn en '« BUENO * BUEND
s Juan Cori . margen de utilidad y j» BUENO e BUENO
Obregon : precic de venta.
¢ Flor Del Pylar Cori ¢« Los miembres dei Gl
Huaranga saben caicular
margen de utilidad y
, . precio de venta de | |
i _SUERL ' !
e Yedme Cori | Puntc de equilibric ' »  Se efectud la [ BUEND * BUENO 1
Huaranga capacitacion  sobre le BUENO ¢ BUENO
* juan Cori el punto de |« BUENO o BUENO |
Ohregdn aquilibrio. |
o Flor Del Pylar Cori - » Se conoce cual es el | 5
Huaranga ‘ punto de equilibro
_del ERL
» Yedme Cori | Formulacion de | ¢ Capacitacién y | BUENO s BUEND !
Huaranga Presupuesto para el asistencia sobre (¢ BUENQ ¢ BUENO ¢
«Juan Cori | ER! | estimacion de un e BUENG e BUENO |
Obregén presupuesto acorde
i s Flor Del Pyiar Cori al emprendimiente.
Huaranga ' : !
s Yedme Cori | Caracteristicas  del Capacitacidn y |e BUENC s BUENC
Huaranga mercado ; charla sobre las |a BUENG e BUENC
* Juan Cori | caracteristicas  del la BUENO o BUEND
Obregdn J mercade vy el ¢ BUENOD '« BUEND
* Flor Del Pylar Cori mercade  objetivo I
- Huaranga - | para el ERL. : |
. e Yedme Cori | Investigacion y ' » Capacitacion en i« BUENO ¢ BUENO
Ruarangs | caracteristicas de la | investigacion a la | BUENO ¢ BUENO |
« Juan Cori | competencia local v : competencia y sus |e BUEND ® BUFNO !
Obregon regional  caracteristicas para |
¢ Flor Del Pylar Cori tomar futuras '
Huaranga 4‘ mejores decisiones i
para el ERL |
* Yedme Cori | Producte i * Capacitacién y '« BUENO » BUENO
: -Huaranga {presentacidn, | asistencia sobre una {¢ BUENC * BUENO j
. e Jjuan Cori | caracteristicas, | correcta e BUEND « BUENC |
Obregdn " marca) : presentacidn de s 1
 Flor Del Pylar Cori ‘ marca y el producto ’
Huaranga | | frente a los clientes. [ !
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* Yedme Cori | Estrategias de { o Capacitacion y | BUENO e BUENO |
Huaranga marketing I charla sobre las .« BUENO s+ BUEND {
* luan Cori  diferentes » BUEND e BUENO
Obregén estrategias de |
» Flor Def Pylar Cori | marketing gue i
Huaranga existen en el | l
‘ mercado actual. | :
* Yedme Cori | Marketing digital ¢ Capacitacién y 'e BUENO e BUEND |
Huaranga ‘ | asistencia sobre ef |» BUENO e BUENC .
| e Juan Cort 5 uso del marketing ¢ BUENO » BUENO
Obregdn digitai para ‘
» Flor Del Pylar Cori | l‘ promocionar el i 1
| Huaranga 4 f emprendimiento  y ’
' ! : i sus productos, ‘ !
* Yedme Cori | Promocién y "o Capacitacion vy i« BUENO e BUENOD
Huaranga mercadeo 4 asisiencia schre 'e BUENO ‘o BUENO ;
v juan Cori ! (Participacién  en promocién y le BUENO ls BUENO |
Obregén ferias locales, : mercadec para una
| e Flor Del Pylar Cori | regionales Y participacion :
| Huaranga pasantias efectiva en ventas y
empresariales) en ferias itinerantes !
| locales y regionales. ___ I
e Yedme Cori i Roles y funciones del | «  Capacitacién y ' BUENQO e BUENQ :
Huaranga ' emprendimiento orientacién en e BUENO » BUEND !
e juan Cori1= definir roles ¥ BUENC s BUENO
Obregdn ‘ funciones para cada t
s Flor Del Pylar Cori | ‘: uno de los
Huaranga \ miembros del grupe
| i de interés. .

{ll.  CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES,
3.1 ~ CONCLUSIONES

~ Serealizd la reunidn de recenocimiento del grupo de interés v la charla correspondiente
para tomar acuerdos y pautas sobre |la programacién de actividades de la asistencia
técnica econdmico comercial, asi tambign se explicd el pian de trabajo v todos los temas
a tratar endicho plan y por consiguiente fue aprobada por ¢l grupo de interés terminande
la reunidn de manera satisfactoria.

» El grupo de interés aprendié de manera didéctica y sencilla todo el procedimiento de
formalizacian de un negocio y ta obtencidn de RUC vy todo el tramite necesario en las
diferentes entidades como la SUNAT, SUNARP.
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7 Los integrantes del grupo de interés conocen las caracteristicas principzles de un
comprobante de pago como boleta y factura, también aprendieron de forma practica la
forma correcta de emisién de un comiprobiante de pago electrénico vy fisico.

~ Se les facilitd los formatos de contabilidad basica a cada uno de los integrantes del grupe
de interés, asi como también se les ensefid una forma precisa y senciila de ilenar un
registro de ingresos v egresos, de esa forma llevaran un mejor cantrol de sus ventas e
ingresos mensualmente.

# Se les ensefio de forma practica v didactica el calcule de costos de produccion dei
preducto del ERI, por lo tanto, ya saben cual es su costo de produccion, sefialar guea la
fecha el ERI aun no realiza ventas debido a gue se encuentrs en proceso de incremento
de su produccidn, por lo tanto, el cileuio del costo de produccidn se realizo con datos
estimados.

~ Se realizo el calculo del punto de equilibrio Y por consiguiente los miembros del Gl saben
cual es su margen de utilidad vy definen un precic de venta gue cubra su costo de
produccion y que ademds permita obtener un margen de utilidad rentable para e
emprendimiento.

» 5e realizo [a visita a los emprendimientos y se efectud las capacitaciones v asistencias de
acuerdo & los temas programadas en el plan de asistencia, fomentande la participacion
activa de cada uno de ios integrantes.

» Los miembros dei grupo de interés saben estimar un presupuesto adecuado nara la
impiementacidn y mejora de todc el proceso praductivo del emprendimiento,

# El grupo de interés aprendid sobre las diferentes estrategias de marketing que existen y
saben cudies aplicar para el emprendimiento, y empiezan hacer uso de |zs herramientas
def marketing digital comc las redes sociales para premocionar el emprendimiento.

# Losintegrantes dei grupo de interés conocen las caracteristicas principales de un mercade
objetive v saben efectuar umn analisis minucioso de lzs fortalezas y debitidades de la
competencia para la toma de mejores decisiones,

»  Los miembros del emprendimiento conocen sus roles v funciones y a partir de efios con

emprendedores més comprometidos con el desarrollo del negocio.
3.2 RECOMENDACIONES

3.2.1. Recomendaciones para e} GL

~ Se recomienda al grupo de interés, tener siempre presente un cuaderno y dpices o
{apiceros para tomar apuntes de las indicaciones y ensefianzas gue se les imparten en las

capacitaciones, charlas y asistencias en cada sesidn.
r  Serecomienda al G.I, poner en practica v hacer uso de los formatos v procedimientos

ensefiados en los diferentes temas tratados en cada sesion.
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3.2.2. Recomendaciones para el proyecto
~ Brindar facilidades con las herramientas {equipos de cafién multimedia y /o parlantes)
Para realizar las capacitaciones charlas y asistencias técnica.
» Hacer el segiimiento constante a los emprendimientos.

IV. ANEXOS

+ Panel Fotografico

Es cuanto tengo que informar para s fines que estime conveniente.

m\ ;ﬂf

Cemilo Castafieda Espinoza
COGNTADOR PUBLICO COLEGIADD
MAT N' 54988

Camilo Castafieda Espinoza
ASISTENTE TECNICO ECONOMICO COMERCIAL
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FOTOGRAFIAS DEL DESARROLLO DE CAPACITACIONES Y CHARLAS PARTICIPATIVAS CON LOS
INTEGRANTES DEL GRUPQ DE INTERES
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Fondo de Cooperacidn
Prestaciones Sodlales .‘?Eﬁ el Desarrollo Social

Viceministerio de

FODA
FORTALEZAS OPORTUNIDADES
- Terreno con espacio suficiente para - Mercados locales y regionales.
cultivo de pastizal y otros alimentos . F'_:"a_s ISR DR, S e B!
para la alimentacion de cuyes. distrito de Obas.
- Buena organizacion y trabajo en
equipo.
- Conocimiento v experiencia en el
manejo y crianza de Cuyes. AMENAZAS
- Recesion econémica post pandemia
- Inestabilidad economica por la
situacién politica del pais.
_DEBILIDADES - Distancia lejana para la adguisicion

. de materia prima que incrementa los
- No contar con recursos y dinero para

medios de publicidad.

- Incremento de precios de alimentos
y medicinas para los cuyes por la
situacion economica del pais.

costos de produccion.

- Escasez de agua en el centro poblado
que dificulta la produccion de alfalfa
en el lugar.

5. Andlisis de los clientes
En este aspecto se determina los tipos de clientes:

Cliente mayorista: Para el ERI, los clientes mayoristas son aquellas entidades del sector
publico como privado como las municipalidades distritales y provinciales, asi como tambien
los mismos Nucleos Ejecutores del proyecto Haku Wifay, recalcar que dentro los proximos
06 meses el emprendimiento estara en proceso de incremento de la produccion con la
intencion de tener una mayor cantidad de cuyes para ampliar el emprendimiento.

Cliente consumidor final: Son todos aguellos clientes que realizan la compra directa al ERI,
ya sea en la localidad de Cochamarca y sus alrededores en unidades de consumo individual
o familiar y estos clientes adquieren para consumo propio o en menores cantidades para
crianza familiar.

_ (% Wifia
FONCTODES)K) (amﬂo‘(%’[spimm w"‘"‘éﬁ

CONTADOR PUBLICO COLEGIADO
MM Sagee
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Anexo 01
10. Informacién econémica y de comercializaciéon

- Antecedentes:
El emprendimiento rural inclusive Produccion y comercializacion de cuyes se encuentra
ubicados en el CP. Cochamarca, distrito de Obas, provincia de Yarowilca - Huanuco.

11. Ventas estimadas para los proximos 06 meses:

Mes Cantidad Valor Venta
Marzo 01 S/ 25.00
Abril 01 §/ 25.00
Mayo 01 S/ 25.00
Junio 01 S/ 25.00
Julio 01 S/ 25.00
Agosto 01 5/ 25.00
Total 10 S/ 150.00

12. Recomendaciones:

“* Implementar todo el conocimiento obtenido de las charlas y capacitaciones impartidas
por al asistente técnico economico comercial.
*» Siempre estar en constante aprendizaje tanto como de las propias experiencias y de los

profesionales externos que han sido participes del proyecto de emprendimiento en todo
el proceso productivo.

Atentamente,

G

(amilo Custaneda Espinozu
CONTACOK PUBLICO COLEGIADO
WAt M 54568
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GRUPO ERI NO CUENTA CON ALINZAS
CON TERCEROS PARA
COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS




ALIANZAS DE COMERCIALIZACION Y ESPACIOS DE INTERCAMBIO COMERCIAL

NUCLEO EJECUTOR:
GRUPO DE INTERES :
INTEGRANTES:

Cochamarca

Campo Verde

Yedme Cori Huaranga

Juan Cori Obregén

Flor Del Pylar Cori Huaranga

LISTADO DE MERCADOS IDENTIFICADOS Y PROPUESTOS

. TELEFONO DE
N CLIENTES DIRECCION CONTACTT ANOTACIONES
1 |Municipalidad Distrital de Obas Jr. Hudnuco s/n Plaza de Armas 020 502 355 A traves de la feria distrital los dias
Obas martes
7 Municipalidad Provincial de|Jr. Sa?n-Juan s/n Plaza de Armas — 962 621 060 A Fraves de |a feria distrital los dias
Yarowilca Chavinillo. miercoles
Condicionada a la formalizacidn
3 |Recreo Tradiciones Huanuguefias |Jr. Huallayco 2444, Huanuco 923 363 886 4 a.d‘a a_ . R’
como requisito principal
Condicionada a la formalizacion
4 |Jacarandé Centro Campestre Ir. Huallayco 2300, Huanuceo 950035 087 n o I
como requisito principal
Nucleos Ejecutores Centrales ) s , Condicionada a la formalizacion
5 . ) Unidad territorial Huanuco. i L
adscritas a la UT Huénuco. como requisito principal
6 Pobladores del centro poblado de  |CCPP. De Cochamarca y Venta directa para festividades y
Cochamarca y alrededores. alrededores. eventos
LISTADO DE PROVEEDORES DE INSUMOS
7 TELEFONO DE
N CLIENTES DIRECCION R ANOTACIONES
1 |AGRO QUINTANA Jr. Ayacucho 585, Huanuco 977 243 646 |Venta de productos agropecuarios
2 |AGRO MIKEN Jr. Huallayco 1588, Huanuco 962 675 736 |Venta de productos agropecuarios
3 |DIAGROVET Jr. Aguifar 318, Huanuco 970960 629 |Venta de productos agropecuarios
T " :
4 |zot. Elizabeth Elena Ojeda Segura  |Cerra de Pasco 921918806 | cTViclo de Asistencia Tecnica
Productiva
Servicio de Asistencia Tecnica
5 |Med, Vet. Rube Baltazar Alvarez Yarowilca 951931431

Productiva

(wmite Castaneda Espinozu
CaNTAROR PUELICO COLEGIADO
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GRUPO ERI NO RECIBE APOYO DE LA
MUNICIPALIDAD DISTRITAL PARA SU
CONSOLIDACION




2/10/23, 10:01 Gmail - SOLICITA REUNION DE COORDINACION
vI Gma I, Ivan Cori Ramos <nec.obas.2020@gmail.com>

SOLICITA REUNION DE COORDINACION

1 mensaje

lvan Cori Ramos <nec.obas.2020@gmail.com> 2 de octubre de 2023, 9:00
Para: muniobas19@gmail.com

Sr.
Alcalde de la Municipalidad Distrital de Obas

Previo cordial saludo, sirva la presente, para solicitar a su despacho una reunién de coordinacién, para tratar temas
relacionados al APOYO DE LA MUNICIPALIDAD DISTRITAL PARA LA CONSOLIDACION DE LOS
EMPRENDIMIENTOS RURALES DEL NEC OBAS.

sin otro particular,

NUCLEO EJECUTOR CENTRAL OBAS

NOTA:
Para una mejor coordinacion sirvase contactar con el Ing. Jhon Meza Dominguez - Coordinador Técnico del NEC

Obas, al teléfono movil 986901345

hitps://mail.google.com/mail/u/0/?ik=e87895389&view=pt&search=all&permthid=thread-a:r-9112791 034559596324&simpl=msg-a:r-8114624920... 1/



